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Inledning 
Vi kan nu blicka tillbaka på ett verksamhetsår som varit mycket utmanande, men också 
väldigt inspirerande. Den nuvarande styrelsen tog över ansvaret för IK Sirius Bandy den 
2 oktober 2024. Den ekonomiska situationen vid det tillfället redovisas nedan under 
”Ekonomi” men var mycket allvarlig. Vi stod inför svåra beslut där i princip en 
nedläggning av elitverksamheten var ett alternativ. Vi valde dock att försöka bringa 
ordning i klubbens ekonomi och organisation. Vi inledde då ett arbete baserat på 
framförallt ideellt arbetande krafter. Organisationen bantades och med undantag av 
Sportgruppen behöll vi bara en halvtidstjänst på Sälj & Admin funktionen. Ett stort tack 
till Sune Gustavsson som på ett fantastiskt sätt höll ihop arbetet på kansliet och 
säljarbetet tillsammans med Ronny Hellman och Peter Levin. 
Under året har alla styrelsemedlemmarna haft ett operativt ansvar för olika delar av 
verksamheten och där styrelseordföranden varit tf Klubbchef. Styrelsen har haft åtta 
protokollförda möten under året samt varje vecka haft operativa möten. Styrelsen har 
prioriterat transparens mot verksamhetens olika delar, publik och media. Detta har 
bidragit till att vi kunnat bibehålla spelartruppen trots reducerad ersättning, bibehålla 
och bygga vidare på ett stort nätverk av ideelltarbetande funktionärer, öka 
publikintresset samt rönt ett stort intresse från media. Till sist vill vi rikta ett varmt tack 
till alla de sponsorer som lojalt stöttat oss under denna svåra period och i många fall 
utökat sitt stöd till oss. 

 
Ekonomi 
Ur en ekonomisk synpunkt har säsongen varit väldigt utmanande. För att klara 
elitlicensen behövde föreningen uppvisa ett positivt eget kapital vid räkenskapsårets 
slut. Det innebar att ett underskott om 2 300 tkr säsongen 2023/24 behövde vändas till 
ett överskott om minst 1 760 tkr innevarande säsong för att återställa det negativa 
kapitalet. Differensen i resultat mellan säsongerna uppgår således till drygt 4 000 tkr. 
Ett fokus har legat på att öka intäkterna vilket genomförts genom att antalet 
medlemmar ökats, ökade publikintäkter, fler och större sponsorinsatser samt gåvor 
och bidrag från enskilda. Intäkterna ökade runt 1 500 tkr 



Ett annat fokus har varit att minska kostnaderna och det har framför allt genomförts 
genom att minska personalstyrkan på kansliet samt att lönerna till spelartruppen 
minskat. Totalt sett minskade kostnader med drygt 2 500 tkr. 
 

 
Sälj & Marknad Inledning 
Kort sammanfattning av året för sälj- och marknadsarbetet. 
Det har varit ett turbulent och intensivt år där vi har mobiliserat våra gemensamma 
kontakter och resurser för att rädda klubbens ekonomiska resultat och elitlicens. En 
stor eloge och tacksamhet till alla som hjälpt till och kämpat på ideell basis för att 
stötta Sirius arbete med både marknadsföring och försäljning.  
 
Trots det pressade läget så lyckades vi samla en marknadsgrupp och en säljgrupp, 
därefter har vi tillsammans hittat rutiner i arbetet och i vårt samarbete. För 
marknadsgruppen har mycket fokus legat på matcherna samt diverse kampanjer för att 
samla in stöd från supportrar och medlemmar. För matcherna skapade vi goda rutiner 
inför, under och efter matcherna vad gäller marknadsföring, kommunikation och 
annonsering. Utöver detta så lanserade vi kampanjer för att samla in stöd från både 
supportrar och företag.  
 
I säljgruppen så arbetade vi tillsamman med befintlig säljstyrka för att hitta nya 
intäktskällor. Vi lanserade exempelvis 25an, en stödkampanj där företag sponsrar med 
25kr per mål som Sirius gör under säsongen. Tack vare hårt arbete och goda relationer 
till våra partners lyckades vi samla in stora stöd och även flera nya sponsorer till Sirius 
bandy.  
 
Mål & Strategi för säsongen 

I och med att vi var en operativ arbetsgrupp som kastades in i arbetet ganska plötsligt 
så gjordes aldrig något mål eller strategiarbete för säsongen. Det viktigaste var att på ett 
snabbt och effektivt sätt överta de viktigaste marknadsföringsuppgifterna från 
avgående marknadsansvarig samt sätta sig in i säljarbetet och hitta nya intäktskällor på 
kort sikt för att rädda det ekonomiska resultatet samt elitlicensen.  
 
Under säsongens gång sattes kortsiktiga sälj mål förankrade med den övergripande 
målsättningen att nå positivt eget kapital på 1 760 tkr och därmed rädda elitlicensen.  
 
Genomförda insatser 

Sponsring & partnerskap 
• Vi har under säsongen fått in flera nya partners/sponsorer 
• Utveckling har gjorts av befintliga partnerskap 



• Nya paketeringar och erbjudanden, exempelvis 25an samt digital synlighet för 
sponsorer 

 
Publik & matchdag 

• Flera kampanjer har utförts för att öka publik. Vi har under säsongen börjat 
arbeta med en ny kanal: Epost & nyhetsbrev, där har vi nu cirka 5000 
prenumeranter som får vår kommunikation inför matcherna. 

• Biljettstrategi / prissättning - vi har sett över och gjort prisjusteringar för att öka 
biljettintäkterna 

• Event på matchdagar - Vi har genomfört flera temadagar som familjefesten, 
Hoppfull match, Julklappsmatchen samt den stora Annandagsfesten som blev 
en stor succé.  

• Publiksiffrorna har varit bra och fortsätter att växa. Vi visar gång på gång att när 
det är attraktiva matcher och bra väder på Studenternas IP, då lyckas vi dra 
väldigt mycket publik. Det såg vi särskilt på Annandagsfesten samt under 
slutspelet.  

 
Marknadsföring & kommunikation 

• Sociala medier – räckvidd, engagemang och följartillväxt har vuxit mycket under 
säsongen tack vare kontinuerliga uppdateringar och nytt innehåll.  

• Press, PR och medier - Sirius bandy har cirkulerat mycket i pressen, det har av 
förklarliga skäl varit tung mediabevakning. Mycket har varit positivt och har hjälpt 
oss att mobilisera våra supportrar, särskilt tack vare det positiva sportsliga 
resultatet.  

• Nyhetsbrev - Ny kanal som vi jobbat med varje vecka och inför alla 
hemmamatcher samt kampanjer. Vi har byggt upp vår bas av prenumeranter och 
har numera cirka 5000.  

• Grafisk profil och kommunikationskoncept - IK Sirius lanserade under säsongen 
en övergripande visuell identitet och grafisk profil som gäller för hela klubben. 
Ett gediget arbete har utförts och det kommer ge oss ett lyfta framåt i vår grafiska 
profilering.  

 

Framåtblick mot 2025/2026 

Väldigt mycket har vi åstadkommit tillsammans på sälj och marknad under året som 
gått, men mycket av arbetet har också varit brandsläckning. Vi ser fram emot att ta med 
dessa lärdomar och börja blicka framåt. Inför kommande år har vi flera nya projekt i vår 
pipeline och tillsammans med en ny klubbchef och dess ledarskap har vi goda 
förutsättningar att ta vårt arbete till nästa nivå.  
 
 



Barn- och ungdomsverksamheten – en Hoppfull Framtid 
 
Inledning 
Säsongen 2024/2025 har varit ett år då grundverksamheten fick vara fokus. En 
diskussion om utvecklingen av Hoppfull Framtid påbörjades och kommer fortsätta 
2025/2026 och vara ett prioriterat område. Vi har sett en fortsatt ökad aktivitet och 
engagemang för Hoppfull Framtid, vilket stärker föreningens framtid både sportsligt och 
socialt. 
 
Skridskokul – första steget på is 
Skridskokul är vår grundläggande skridskoskola där barnen får prova på att åka 
skridskor på ett lekfullt och tryggt sätt, utan krav på boll eller klubba. Under säsongen 
har cirka 2500 barn deltagit, många av dem helt nya på isen. Vi har haft stöd av våra 
Sirius pensionärer och representanter från Uppsala bandygymnasium.  
 
Framtiden 
Nästa säsong vill vi fortsätta utveckla Hoppfull Framtids olika delar. Bland annat 
intensifiera samarbetet med skolor. 
 
Bandykul 
Bandykul är samlingsnamnet för Uppsalas bandyskolor. Det är ett samarbete mellan IK 
Sirius, UNIK, Uppsala BOIS och Danmarks IF. Satsningen görs på de allra minsta barnen 
och BandyKul är lika mycket skridskoskola som bandyskola.  
På BandyKul lär sig barnen att åka skridskor, leka och spelar bandy. Målsättningen är 
att vara Sveriges bästa bandyskola/skridskoskola. BandyKul vänder sig till tjejer och 
killar mellan 6-9 år. De kommer lära sig spela bandy men det är en tyngdpunkt på 
skridskoåkning och lek. 
Sirius Bandykul genomförs i Serwenthallen (onsdagar och lördagar) och det blev totalt 
39 tillfällen (inkl. två prova på tillfällen). Totalt deltog 159 barn under säsongen. 
 
Bandy campus 2025 
En allmän inbjudan lades ut runt mitten av december i Uppsala universitets Facebook 
och Instagram och 40 platser fylldes på ganska snabbt. 
De 40 deltagarna kom från 23 länder och togs emot på Studenternas i strålande solsken 
i början av februari.IKS Bandy är otroligt glada och stolta vara med och arrangera detta 
program tillsammans med Uppsala universitet. Det har varit spännande att få följa hur 
Bandy campus fortsatt att utvecklas samt engagera studenter år efter år tillsammans 
med Uppsala universitet både för och med studenterna. Det ger oss ett tillfälle att delta 
med att en positiv bild av Uppsala och Sverige, samtidigt som vi erbjuder studenterna 
en chans att prova på en ny och meningsfull aktivitet. 



Under vintern har vi mött flera av studenterna på våra hemmamatcher och det har 
förstärkt vår upplevelse av Bandy campus.  
 
Ungdomslagen och P19 
 
Föreningen hade 9 lag i olika åldrar under säsongen fördelat på 7 olika träningsgrupper 
(fem pojkgrupper och två flickgrupper). Det äldsta laget (P19) spelade i U19 Nationell 
serier samt deltog i Svenskacupen för junior. Vårat Pojkar 17 lag var ett samarbete med 
UNIK. Antalet aktiva spelare var 124 stycken (23 flickor och 101 pojkar). Antalet flickor 
ökar för varje år medan antalet pojkar är ungefär lika många som föregående säsong. 
 
 

Elit 

Vårt elitlag har haft en mycket fin säsong. Säsongen började med Svenska Cupen, som 
sträckte sig från augusti till oktober. Genom ett stabilt gruppspel lyckades laget 
avancera till slutspel. 

Slutspelet ägde rum i Bollnäs, där vi ställdes mot Villa i semifinalen. Trots en hård kamp 
blev det tyvärr en förlust. Men laget återhämtade sig snabbt och tog sig an VSK i 
matchen om tredje pris. Med beslutsamhet och skicklighet vann vi den matchen och 
tog hem en välförtjänt bronsmedalj till Uppsala. 

Serien drog igång den 25 oktober med bortamatch mot Gripen Trollhättan, där vi 
lyckades kämpa till oss en premiärseger. Detta gav laget en positiv start på säsongen. 
Efter en fin höstsäsong stötte vi på några utmaningar under Julhelgen och segrarna 
uteblev. Vi fick uppleva en fantastisk folkfest hemma på Studenternas under 
Annandagen då vi mötte Hammarby. Publiksiffran landade på imponerande 4351 
personer, vilket skapade en härlig atmosfär och familjefest. 

År 2025 började starkt för oss, vilket ledde till att vi var med och kämpade om 
topplaceringarna och viktiga positioner inför slutspelslottningen. Vi slutade på en 
hedrande fjärdeplats, vilket gav oss hemmaplansfördel i kvartsfinalen. Denna fördel 
ledde till en spännande femte avgörande kvartsfinal i Aros-derbyt hemma på Studan 
mot VSK, där 3953 personer bevittnade en rafflande match som gick till förlängning. 
Trots lagets ansträngningar tog säsongen slut där. 

Föreningen är mycket nöjd med säsongen. Vi har spelat fin bandy, bjudit på rafflande 
matcher och lockat mycket publik. Ser man till alla spelade matcher hamnade vi på en 
fjärdeplats i publikligan med ett snitt på 1858 personer. Detta visar på det enorma stöd 
och intresse som finns för vår förening och våra matcher. 



Innan verksamhetsåret avslutades lyckades vi skriva kontrakt med stora delar av 
truppen, locka till oss en par nyförvärv och detta har satt oss i ett fint läge inför 
kommande säsong och verksamhetsår. 

 

Arena 

Arenagruppen 

Säsongen startades upp med en KickOff på Brasseri 21 med funktionärsstaben. 
Tränarteamet Jesper Larsson, Fredrik Lindqvist, Andreas Eskhult, samt spelarna Simon 
Blomqvist och Joel Forsberg var inbjuda för en frågestund. Två styrelserepresentanter 
deltog på Kickoffen, Ragnar Linder och Andreas Bomark. 

Gruppens mål är att ge god service åt publik, ledare, spelare, domare och media samt 
att ge publiken en så bra upplevelse att de vill återvända till Studenternas IP. 

Arenagruppen har haft tre möten under året och bestått av Michael Persson 
(gruppledare), Linda Persson, Lars Högberg, Michael Jennlinger, Mats Thelenius och 
Mikael Sanner. 

Arenagruppens ansvarsområde är följande: 

Funktionärsstab, Entrépersonal, Matchsekreterare, Speaker, Säkerhet, 
Media,akreditering och 50/50-lotteriet. 

De egna funktionärer som jobbat under året har uppgått till cirka 20 per match. Under 
säsongen har ungdomslagen varit Bollisar samt bemannat kioskerna på 
hemmamatcherna, enligt ett rullande och väl inarbetat system. Även städning av 
läktarna efter match har utförts av ungdomslag. 

Arenagruppens gruppledare Michael Persson har kontinuerligt uppvaktat Uppsala 
arenor och fastigheter och lagt ner mycket tid på att bandyarenan ska vara i sådant 
skick att vi kan välkomna publiken och säkerställa att den är säker för alla och så 
trivsam som möjligt. 

Varmt tack till ungdomslagen samt till övriga funktionärer som har ställt upp för 
blåsvart. 

Arenafrågor 

Under säsongen har ett flertal möten genomförts med kommunen angående de 
framtida lösningarna för bandyns framtid i Uppsala. Detta har skett i gott samarbete 
med Uppsala BOIS, UNIK, Alliansföreningen och BandyHall AB. 

Med tanke på att elitserien och Svenska Cupen startar tidigare säsongen 2025/26 så 
tvingas nu A-laget starta elitseriesäsongen i Serwenthallen. Diskussioner har förts med 



kommunen och BandyHall AB att finna en tillfällig lösning med en publikkapacitet på ca 
1000 personer för kommande säsong.  Vi har även fört en diskussion med kommunen 
om hur Serwenthallen och Studenternas skall utvecklas i framtiden, för att bandyn skall 
kunna utvecklas i Uppsala. Vi är även överens om att det krävs fler konstfrysta isytor i 
Uppsala samt att isytor skall spolas på flera ställen i kommunen när så vädret tillåter. 

 

Elitserieföreningen och Bandyförbundet 

Styrelsemedlemmarna har deltagit i alla de möten som Elitserieföreningen anordnat 
under säsongen och vi har blivit betydligt mer aktiva i föreningen vilket har uppskattats.  


